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Téléciel et Stock Com
accouchent d’Extenso Telecom

Ce sera donc Extenso Telecom. Tel est le nouveau nem qui désigne |'entité issue de la
fusion entre Teléciel et Stock Com. A nouveau nom, nouveau patron, puisque c'est Jean-
Pierre Hun (ex Darty, ex FT) qui prend les rénes du 3° grossiste télécom francais.
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I amme annoncé  précédem-
““ment (10T 181), Iz fusion entre
[{, les grssistes Télécial at Stock
I||!-. o Com (aprés le rachat de ce
W dernier  par Bouygues
Télécom en septembre 2o07), est effec-
tive depuis le er juillet, Politique de
rémunération, systéme d'information,
logistique ; toul & été unifié sous la
banniére d'Extenso Telecom, Un nom qui
marque, d'aprés  Jean-Pierre  Hun,
{nouveau patron de l'ensemble en
remplacement d'Olivier Hygonet, reveny
dans le giron de Bouygues Télécom), « o
rupiure avec le possé des deux sociéfés er
qui évogle les notions d'avenic de crois-
sance, de développement. En méme
lemps, notre  pouvelle  signature
(e Toufours d vos cdiés el fncarme la
continuite, la constance s,
La profession de foi semble en tout cas
etre prise trés au serieux, puisgu'il n'y a
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pas ed de défection de distributeurs suite
a la fusion. « Beaucoun de gens ont envie
de travailler avec Bouygues Télécom,
poursuit -B. Hun. fe n'af pas note dinguis-
tude particuliére des distributedrs foce au
fait qu'ils n'aurant plus désommais gu'ur
seul grassiste Bouygues Téldcom en face
deux. Car les disfributeurs seront quss
bien rémunérés qu'avant et ils seront
migwy aecompagnds. Nous wavons pas
nen plus la volorté de pousser tous les
indépendanls & passer sous enseigne
Phonéa .

Bient6t distributeur
de la Bouygues Box ?

Sur cette partie de ["activitd (115 maga-
sins, dont 18 en propre wia Phonéo
Distribution), Jean-Pierre Hun envisage
« de conforfer [ses] positions, car rieq
nest figd en termes de parts de marche »,
Une stratégie qui nexclut pas le dévelop-
pement, mais pas a nimparte guel prix
« Nous ne ferons pas de surenchére
commerciale. pour acheler des parts de
marche, eaplique-t-il, pas plus chez
Extensg Telecom cque chez Bouyzues
Teélécom, Pour gagner et fidéliser les
clients distribifenwrs, iy a pas gue far-
gent. Lo constance dans ['dcconspagne-
ment camplent beaucoun dans lo durde ».

En termes de diversification, Extenso
Telecom consenve le cantrat de grossista
avec Virgin signé par Stock Com et devrait
commencer, 4 partir de la rentrée, & distr-
hier aussi des offres d'accés 3 Internet,
w Lavente de FAI n'est pas un phénaméne
massif chez ros clients distrbuteurs b,
explique Jean-Pierre Hun. Etant de noto-
rigté publigue que Bouysues Talicom
envisage de devenir FAl son affre devrait
fort logiguement passer par le canal
Extenso. Mais sans précipilation. «£n
2008, nous allons opprerdre le métier
Piis c'est en 2000 que ROUS complons ¥
aller plus fortement ». La Bouysues Box
devralt donc s'assurer, dés sa sortie, Une
trés belle distribution via Extenso,
Sur le plan pratigue, Extenso Telecom
conservera son sigge social 3 Dardilly (@
céité de Lyon), mais garde quand méme
les locaux qui étaient ceux de Stock Com
dans le 1g9éme arrandissement de Faris,
ou sera lraités une « logishique de proxi-
mité ». Pour e reste, toute |3 logistique
est désormais internalisée,
Disposant d'un parc de quelque 2000
clients (dont 15oo  actifs), Extenso
Telecom emploig une centaing de salariés
thors Phonéo Distribution) pour un CA.
de-z5o ME, ca qui le place en position.de
zeme grossiste en lignes francais. |
Ariel Gomez



